defacto

§|. samaritains
[ |

De nombreux atouts — pour un don
ou pour devenir membre des samaritains

> Les samaritains sauvent. Voila pourquoi je fais partie d'une section Guide pratique pour la collecte §es samaritains
Les cours de sauveteur sont incontournables pour tous les futurs de samaritains...

conducteurs: les cours de samaritains sécurisent, au quotidien et > Je sais ce qu'il faut faire en cas d'urgence

durant les loisirs. Une formation pour néophytes en massage cardia- > Autosoins en cas d'accidents domestiques

que ou respiration artificielle peut sauver des vies humaines. > Ne pas rester penaud a I'écart en cas d'accident

> Des engagements passionnants au service sanitaire

> Acquisition de connaissances de premiers secours
et de médecine (Formation et formation continue)

> Les samaritains enseignent
Qu'il s'agisse de cours de sauveteurs dans le social, de cours de pre-

miers secours en cas d'urgence avec de pefits enfants, des personnes ) L .
> Bonne ambiance associative, beaucoup de plaisir

et de joie
> Camaraderie, convivialité, travail d'équipe
> Les samaritains aident. > Transfert de connaissances de samaritain
(section > profession)

> Expériences positives lors des interventions
de premiers secours

digées ou dans une ferme - les participants profitent d'enseignants
compétents.

L'aide sociale au bénéfice des personnes dgées, des handicapés et des
enfants malades fait aussi souvent partie des activités variées des
sections de samaritains, comme par exemple |'exploitation d'un dépdt

> Le travail des samaritains est apprécié partout

d'objefs sanitaires.

> Les itains drent.
Le poste samaritain fait partie intég de nombreux évé t
clturels et sportifs. Et environ la moitié des dons du sang en Suisse

est I'euvre des sections de samaritains.

> La majorité des activités et des services bénévoles des
samaritains profitent a la collectivité.

> Les samaritains récoltent eux-mémes, qui reviennent
directement a I'organisation et sont en outre fiscale-
ment déductibles.

> Le label de qualité ZEWO garantit un engagement
ciblé, efficace et économique des dons.

Nous remercions nos partenaires:

Similasin - DermaPlast. &GENERALI

Nous nous réjouissons de toutes les suggestions au sujet d'dmpulsion’04»:
Mlliance suisse des samaritains

Martin-Disteli-Strasse 27, CH-4601 Olten

Téléphone 062 286 02 00, Fax 062 286 02 02, www.samariter.ch, marketing@samariter.ch [




De nouvelles voies

pour le succés des sections de samaritains!

Ouvrir ensemble de nouvelles voies pour
renforcer les sections de samaritains, pour
en améliorer l'image et pour donner une
nouvelle dynamique & la collecte des
samaritains, voila briévement résumées
les idées et les objectifs du programme

d'impulsion 2004.

Notre théme annuel «Premiers secours dans la circu-
lation routiere» touche pour la premiére fois aussi
bien le journal de la collecte que le guide, que nous
offrons & nos donatrices et donateurs. Les accidents
de la route sont malheureusement & l'ordre du jour.
Tout le monde y est plus ou moins confronté. Nous
voulons ainsi montrer au public qu'il profite - souvent
sans s'en rendre compte - des services des samaritai-

nes et des samaritains.

La Journée d'impulsion du Ter mai 2004 doit vous
motiver et vous encourager & suivre nos nouvelles
voies communes. Le fil rouge «Impulsion'04» doit vous
donner de nouvelles impulsions pratiques en vue d'a-
méliorer le résultat de la collecte des samaritains, tout
en profitant de faire votre propre publicité. Je vous

souhaite plein succes!
Avec mes salutations les meilleures
Gery Meier, Directeur marketing ASS,

Groupe de travail Nouvelle conception de la collecte

des samaritains

PS. La prochaine Journée d'impulsion aura lieu
le samedi 7 mai 2005.

Les accidents de circulation
sur les routes suisses

* 100'000 victimes d'accidents par année
* 275 victimes par jour
* environ 30'000 blessés par année

* plus de 500 décés par année

Le recherche de fonds,
Qui est donateur?

Recherche de fonds signifie littéralement

pprovisi t de fonds». Le pt
s'applique a la collecte de dons et & leur
utilisation pour divers obijectifs. Il existe
différentes méthodes de recherche de
fonds, qui s'adressent toutes a divers bail-

leurs de fonds, privés et institutionnels.

Pour étre efficace, le recherche de fonds suit une stra-
tégie & long terme et s'oriente sur les besoins des
donateurs. |l est donc important de bien connditre le
donateur potentiel et ses besoins, de savoir ou le

trouver et comment |'atteindre.

c'est quoi?

Voici quelques régles générales & propos des carac-
téristiques des donateurs, valables pour quasi toutes

les organisations:

Les gens qui font des dons & une organisation en
font souvent aussi & une autre.

Environ 70% & 80% des donateurs sont des dona-
trices.

Les donateurs ont en général une formation scolai-
re au-dessus de la moyenne.

Le revenu des donateurs est en général au-dessus
de la moyenne.

Les donateurs s'intéressent souvent au monde,
lisent les journaux et les magazines.

Les donateurs habitent trés souvent dans des
petites et moyennes villes (plus rarement dans les
grandes villes ou & la campagne).

Les donateurs habitent plus souvent dans des
maisons individuelles ou mitoyennes (gréce & leur
meilleure situation financiére).

Les donateurs sont souvent croyants.

Les donateurs sont souvent d'un certain age; la
plupart du temps ils ont plus de 50 ans, et parfois
méme entre 60 et 85 ans.

Ce serait toutefois une erreur de ne pas s'adresser
& des jeunes ou aux habitants d'un HLM d'une gran-
de ville. Il faut cependant se poser la question de
savoir quel type de recherche de fonds, c.-a-d. quel
type de collecte est la plus pertinente pour quel genre
d'association.




A chaque section son type de collecte

Collecte par listes — pour et contre

+ Le contact personnel entre collecteur et donateur

produit un volume de dons supérieurs.

+ Meilleure promotion, car personnelle, de la section
de samaritains (nouveaux membres) et meilleure
collecte des samaritains.

+ Forte chance que collecteurs et donateurs se
connaissent.

+ Meilleure intégration des partenaires d'action.
+ Contact également avec les commerces/ PME.

+ Pas de «possibilité de fuite» pour la personne

visitée.

+ Perte réduite de dispersion, car l'information est

livrée directement & domicile.

- Engagement personnel (la motivation des collec-
teurs est une condition de base).

- Dépense de temps.

- Plutst difficile dans les grandes (anonymes)
agglomérations/ villes.

Convient particulierement bien aux sections de sama-
ritains dans les villages et les petites villes, dés lors
que des membres motivés y participent.

Collecte dans la rue - pour et contre

+ Le contact personnel entre collecteur et donateur

produit un volume de dons supérieurs.

+ Forte chance que collecteurs et donateurs se

connaissent.

+ Meilleure promotion, car personnelle, de la section
de samaritains (nouveaux membres) et meilleure
collecte des samaritains.

+ Le cdté événementiel permet aux samaritains de se
présenter en direct et de faire des démonstrations
ayant une forte valeur amnésique.

+ Trés bonne intégration possible du partenaire
d'action.

+ Evénement de la section (convivialité).

+ Une chance d'atteindre également des jeunes
gens.

+ En général haut degré d'intérét (passants, médias).

- Peu ou pas d'endroits idéaux dans les trés petites
localités.

- En moyenne plutét de faibles volumes de dons.

- Cooteux au niveau de l'organisation, du temps
et du personnel.

«Possibilité de fuite» pour les passants.

- Dépend éventuellement de la météo.

Convient particulierement bien aux sections de sama-
ritains dans les grands villages et les villes moyennes,
dés lors que des membres motivés y participent et
qu'un bon endroit a été trouvé.

Collecte par ché -

41 P

(Direct Mail) — pour et contre

+ Beaucoup de contacts en peu de temps.

+ Large distribution géographique possible.
+ Contact direct (si adressé personnellement).
+ Décharge pour les membres.

+ Rédlisable par toutes les sections.

+ Evénement associatif (mise sous plis).

+ Facilement planifiable et contréle d'efficacité
précis.

+ Participation financiere de ['Alliance suisse des
samaritains (15% de la collecte brute peuvent étre
utilisés pour couvrir les besoins administratifs).

Frais d'acquisition des adresses, impression, ports,
frais.

- Un contact impersonnel produit un taux de conclu-

sion inférieur.

Demande une grande organisation.

Promotion des sections moins intensive.

Risque que la lettre disparaisse sous la masse quoti-
dienne des publicités directes.

Forte perte par dispersion.

Convient particuliérement bien aux sections de sama-
ritains comptant peu de membres, dans les grandes
villes ou pour toutes les sections de samaritains qui ne

peuvent pas faire de collecte par liste ou dans la rue.

Quel que soit le type de collecte que vous
| ) nv Wi 0 .
tacts personnels sont et seront toujours les

plus efficaces.

que les con-

Efficaces du point de vue de la collecte,
mais efficaces aussi du point de vue des
i per lles intér

et des expériences, qui font tout le charme
de l'existence. Profitez de cette chance!

Nous vous souhaitons bien du plaisir et
encore plus de réussite!
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Planification / Suivi

Les clés du succés de la collecte par listes

- Ev. demander une autorisation
auprés de la police du commerce
(2 & 3 mois avant I'action)

Intéresser: - Accords avec les partenaires d'action

. . A N . min. 2 mois avant |'action)
- Question pour ouvrir la discussion (sur le théme du sauvetage, inclure les enfants) ( )

- Communiquer les arguments du samaritain tirés du journal de la collecte i Engagem?nf/ repm"hh?n du personel
(1 & 2 mois avant I'action)

- Faire dllusion au test de sauvetage personnel b o
- Localiser év. les donateurs de I'année

- Faire la promotion de la section de samaritains (programme annuel, exercice du mois etc.) passée (1 mois avant l'action)

- Mentionner |'offre des cours (www.samaritains.ch) et év. renvoyer au site web de la section - Formation et infos au personnel
(arguments de collecte, déroulement

etc. — 1 mois avant l'action)

- Communiqué de presse (I semaine
avant la collecte)

- Récolter le feedback du personnel
Stratégie:

- Lettre de remerciements au personnel,
- Des accords clairs partenaires d'action, donateurs etc.
(pas de duplicité)

- Communiqué de presse «Remercie-
- Collecte si possible dans son ments publics» (juste apres la collecte)
propre quartier (&tre connu

. - Saisie des nouvelles adresses
donne confiance)

- Collecte si possible & deux
(routinier et débutant)

- Prévoir suffisamment de temps

Equipement: - Tenir compte également des
- Blocs de collecte, commerces/ PME (interlocuteur
quittances, adéquat)

de quoi écrire

- Porte-monnaie séparé }) i
- Matériel d'information t
comme journal de la collecte,

infos sur la section

- Guide (cadeau - pas de vente)

Récompenser:
- Bon pour la pharmacie du samaritain pour voiture
(montrer échantillon) dans le guide (cadeau - pas de vente)
- Ev. «échantillons», concours, cadeaux promotionnels
en collaboration avec les partenaires d'action

Confiance:

- Présenter les quittances
(renvoie aux déductions fiscales des dons,

ZEWO) .

- Etre reconnu en tant que samaritain
gréice aux vétements de samaritain (Poloshirt etc.) =

- Tenue soignée

- Si écoliers, alors les distinguer clairement en tant
que samaritains collecteurs officiels




|

Choix du lieu:

- Bonne fréquence de passants

- Zone piétonne

Equipement du stand:

- Présenter le journal de la collecte, affichettes

et guides \ - Prévoir év. une alternative

- Place suffisante

en cas de mauvais temps

- Rédliser des grandes banderoles publicitaires
(date de remplacement)

avec le slogan de la collecte

- Caisse

- Pharmacie de voiture (exemplaire de démo)

- Distribuer év. des «échantillons», concours,
cadeaux promotionnels en collaboration avec

les partenaires d'action ou de I'assortiment
de I'ASS

- Proposer év. des boissons non alcoolisées
et des possibilités de s'asseoir

\\
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Engagement des samaritains: »?

- Le personnel doit étre identifiable en tant que samaritain
- Susciter les discussions personnelles
- Promouvoir la section de samaritains (ambassadeur)

- Communiquer les arguments tirés du journal de la
collecte

- Mentionner le test de sauvetage personnel et le bon

pour une pharmacie de voiture (dans le guide)

Démo de sauvetage:

- Poursuivre le but central de I'action (la collecte)

- Position latérale

- Bandages d'urgence
(év. aussi une action de mesure
de tension artérielle)

- CPR/ défibrillation précoce

- Animation de cours de sauveteur

/

Stoppeur de passants:
- Créer des événements inhabituels
- Inclure les enfants (samaritains de demain)

Partenaires d'action:

- Pompiers locaux,
év. avec jeunes pompiers

- Pharmacies
- Hépital (ambulance)

- Police,
év. avec les cadets
de la circulation

- Carrosserie

8/9

Planification / Suivi
- Demander les autorisations
(2 & 3 mois avant |'action)

- Accords avec les partenaires d'action
(min. 2 mois avant |'action)

- Engagement du personnel
(1 & 2 mois avant l'action)

- Formation et infos au personnel
(arguments de collecte, déroulement
etc. — 1 mois avant l'action)

- Inviter év. les donateurs de I'année
passée (2 semaines avant 'action)

- Communiqué de presse (I semaine

avant la collecte)
- Récolter le feedback du personnel

- Lettre de remerciements au personnel,
partenaires d'action, donateurs etc.

- Communiqué de presse «Remercie-
ments publics» (juste aprés la collecte)

- Saisie des nouvelles adresses

Suivi de l'action:
- Réponses compétentes aux questions

- Promouvoir la section de samaritains
(messages)
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ation / Sui

Bulletin de versement: Pla i

Les clés du succés de la collecte par chéques postaux

- Joindre 2 bulletins de versement (I'un pré rempli avec CHF 25.-, - Respecter en général les instructions

(Direcf Mail) I'autre vierge - si le don de I'année passée dépassait les CHF 25.-, de I'ASS

ne joindre qu'un seul bulletin).

- Préparer un compte de collecte de
section séparé (2 & 3 mois avant
I'action)

- Commander les bulletins de verse-
ment (2 & 3 mois avant |'action)

- Sélectionner un bon matériel d'adre-
ses (ancien et nouveau, 2 mois avant
I'action)

- Accords avec les partenaires éventuels
d'action (au moins 2 mois avant
I'action)

Adresses:

- Se procurer des adresses
«chaudes» et actuelles (si
possible de sa propre source)

- Acheter év. des adresses au-
prés de la commune, vendeurs

d'adresses comme SPDS e omu\"““"“s'a‘ - Trouver le persc?pnel pour la mise
g N ;
(www.spds.ch) ou Schober ! 0d\® e sous plis du mailing (1 & 2 mois avant
in e\e’ .
(www.schober.ch) g0 50 ‘:‘Aodé\ev\\\;_‘\dm;»mdd" I'action)
. . cion 999 N arwiso™ P&
- Préparation en format Excel, Szcsa VQS\E\I:ZAT,'L. Personnalisation: Préparer lettre et o'nnexes
numéros de téléphone inclus 78097 (1 & 2 mois avant I'action)

yb - ?d;essc:ge correct - Impression gratuite de la lettre par
« ] ‘surfout pour I'ASS (1 mois avant I'action)
74 u'a &" i les donateurs connus) - Mise sous plis du mailing
" Mm" e |- Ad",‘:ss? |5i possible (1 semaine avant I'envoi)
,,’ ”br’ﬁ‘l"‘ serie d 1o man - Communiqué de presse
L

sur I'enveloppe]
( ppe) (1 semaine avant I'envoi)

(pour ajustement)

- Tenir compte de la durée
de collecte prévue par ZEWO

Date:

- Eventuellement des
salutations personnelles
écrites & la main

- Lettre de remerciements aux dona-

- Réception pour la fin teurs, avec guide comme cadeau

es &
)\« S
¥ e rs 2%
. . . (s 9 st et q
I<:|e sen:fme (envoi en courrier B jaent % Cau O . - Lettre de remerciements aux
g\ \al . .
e mardi) it \epd op0™ . \eS"““:;\“pag“es partenaires d'action et au personnel
S0 en ! <o) S
anes e de (e \e
A ancn®® o et o ou @0

- Expéditeur clair, si possible
personnalisé (Section de

s samaritains XY, Herbert - Communiqué de presse de «Remercie-
mé‘z‘gggﬁg’ Muster, téléphone) ments publics» (juste aprés la collecte)
: = - \ ) ) MM - Affranchissement avec - Demande de ristourne & I'ASS de15%
\"c%‘;‘s sam:“\" ) \ L _qf timbre poste des frais
4 i .
o gee™ - L -~ “’r - Pas d'adresses sur éfiquettes - Saisie des nouvelles adresses

riput©
Contenu: 2
U . \e! oY)
- Théme de |'année, avec renvoi aux cours de oot T e et
sauveteurs on " mee” "ﬂ ¥
. S o . AU Ve 4
- Arguments clairs et incitatifs (émotionnels) au don aossde e
. X . pve® cialn® Annexes:
- Sérieux (nous collectionnons nous-mémes, = w | de | I
reconnu par ZEWO) & - Journal de la collecte o .
L (théme de I'année et arguments détaillés)
- Déduction fiscale des dons 2 aet . .
E on d ires d'acti \,\efoe“v;“ - Infos section de samaritains (offre des cours, =
- Bv. mention aes partenaires d'action orese” programme annuel, exercice du mois etc.)
- Texte clairement articulé, max. 1/2 page A4 - Ev. «échantillons», concours, cadeaux promotionnels
- Style et orthographe corrects en collaboration avec les partenaires d'action
| ]




Check-list de la manifestation = et I'on

n'oublie rien!

A l'avance
2 Choisir un liev.
(2 Définir des alternatives en cas de mauvais temps.

(2 Organiser les branchements électriques/év. approvisionnement
en eau.

[ Vérifier les infrastructures existantes et disponibles.
Commander ce qui manque.

[ Selon les besoins, créer ou commander panneaux indicateurs,
affiches et autres panneaux d'infos.

[ Etablir un plan d'action et trouver suffisamment de personnel
(y compris des remplagants).

[ Etablir des directives d'habillement et équiper le personnel.
(2 Restauration pour le personnel.

[ Assurer I'accés aux toileftes pour le personnel.

3 Organiser parking/transport du personnel sur le liev d'action.
(2 Préparer les plagues d'identification.

(2 Informer/former le personnel.

[ Demande aux partenaires d'action possibles.

(2 Accord sur les détails avec les partenaires d'action.

[ Infos définitives aux partenaires d'action au sujet
du déroulement, avec visite et démo.

{2 Organiser les animations (p. ex. exercer les bandages de plaies).
[ Ev. conclure des assurances.

(2 Organiser le montage, démontage, netfoyage du lieu ef débarras
des déchets.

(2 Commander le matériel d'infos, de promotion et de merchandi-
sing o I'ASS (prendre garde aux délais de commande).

(2 Invitations aux donateurs de |'année précédente.

2 Communiqué a la presse.

(2 Placer les panneaux indicateurs, affiches et autres panneaux
d"infos.

(2 Initier le personnel du stand.

(2 Tester les appareils ef exercer les démos.

Durant l'action

[ Faire des photos (pour le rapport aux médias).

(2 Demander le feedback auprés du personnel et des visiteurs.
Q3 Ev. ravitailler le stand.

Derniers préparatifs
[ Monter le matériel du stand et I'aménager.

{0 Préparer le matériel d'information (journal de la collecte, guide,
programme annuel de la section, documentation des partenaires
d'action, efc.), matériel promotionnel («échantillons, formulaires
de concours) et le matériel de bureau.

(2 Préparer le matériel pour la démonstration.
3 S'occuper de I'exemplaire de démonstration de la pharmacie
de voiture.
(2 Préparer les branchements électriques ef les rouleaux de cables.
[ Préparer les produits de neftoyage ef les sacs poubelle.
[ Organiser év. des boissons pour les visiteurs.

Aprés l'action

2 Démontage, netfoyage du lieu et débarras des déchets.
(2 Demander le feedback du personnel.

(2 Noter les points faibles pour faire mieux la prochaine fois.

[ Lettre de remerciements au personnel, partenaire d'action,
donateurs etc.

(2 Recueillir les articles de presse.

(2 Bilan avec I'ASS.
2 Envoyer les «Remerciements publics» avec photo & la presse.
(3 Saisie des nouvelles adresses.
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Le partenaire d'action — ensemble
pour la bonne cause

Gk Semariter

(S:ecﬁon de samaritains de Modéleville
Técl,s?) g;ssf;ée, 9999 Modeleville
h 54 itai
32, www.sumurvfmns~modélevi"e.ch Www.samaritains,ch
, 2 ritains.

Carro_sserie Marteay
Monsieur Jean Marteay
Rue de Ia Faucille 15
9999 Modeleville

Modéleville, le 7 juin 2004

6500 Personn,
s vont bientg
t bientot recevoir de bonnes Nouvelles ¢
©s de votre part
Monsieur,

Vous avez pien Iu.

Notre sectj
annuelle du 23 a0 clion de samaritgj,
00t ay 4 ains cherch .
daj i b Septem : A € Un party y
s la circulation routiérey, bre, qui se déroulera syr le‘;hé:;a(lir' :cezxcﬂus'f pour notre coflecte
ualité «Prem;
Nous voys 'miers secours
offrons |5 h
des o8 Chance de faire m "
es 6500 Modelevulhennes et Mode‘;Z\T"‘i Z'JX C\?nnantre Votre entreprise
ié N ns. Vous profitey N — énsemble gy
: 48 Profitez en meme temps /°C Nous — aupres
» qui bénéficie g'yne image "’T,'Jpegga%?:dw‘" que le publj

d part, ainsi que ¢
00t, en présence gesg méd

une Manifestation i
Ppubli
'On pour linstant. e O

de collaborati ias. Nous som, mMmune syr |

- ations
Mes bien entengy ouvey o

e 5y Place du viila
Nous nous L a d'autres idées

‘Mettron:
une date pour ST

Us cont: 3
un bref rendez- adler 4 o

© sujet ay ¢
~VOUs tout 3 fajt ours de la semai
informel et s maine prochain, !
Ns engagement g, €, pour fixer
@ votre part.

Avi i
‘©C nos salutations les meilleures

Secti y
ection de Samaritains de Modéleville

Herbert Muster
Président

PS. En guise
de pré-inf
de la collect, Nformation, oy,
3 " e et du guig, ek 'S vous enyo, 0NS Ci-ioi
circulation rouﬂ'ére,,? e traitant du theme de ce{te asnf:éf:("; un exemplaire gy journal
remiers Secours (.
ans la

——
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muniqué de. presse
l_'":i:;:; d'étre publié

mml‘im

Section de Samaritains de Modéleville 9
Case postale, 9999 Modéleville
54 32,

Communique’ de presse
Pour publication libre dans I'«Echo de Modélevilley, de la semaine 35:

haute résolution par e-mail).

Sur la place gy village.

Premiers secours, majs avec le temps, on oublie le geste qui sauve,

tains avec démos de Sauvetage: Je 2g aodt 2004, 83041 7.00, Place du
Modelevifie

((Légende Pphoto))

cas d'accidents de

Modéleville, le 16 aoqt 2004

maison d'édition,

Tél. 099 876 54 www,samuri}cins~modélevi"e.ch, Www.samaritains,ch

(vous recevrez aujourd'hy; également ce texte en document Word, y Compris une image JpG
)

Des Personnes sang Connaissance et des blessés graves

Suisse. Poyr obtenir un permis de conduire, jf est obligatoire e Suivre un coyrs de

Infos: www,samaritains-modélevil/e,ch, wwmsamaritains.ch, Collecte des Ssamari-

village,

Sauveteur: gréce & leur Parfaite Iormaﬁon, les Samaritains savent comment agir en
la route.

PS. Dans I'optique de la prévention générale de |5 santé, nos Samaritaing effectueraient
volontiers, comme I'annge Passée, des mesures exclusives de Pression artérielle dans votre

s

Merci = un mot qui déclenche bien des choses
erci -

S’Samoﬁhr

Section de Samaritains de Modéleville

Case postale, 9999 Modéleville
Tél. 099 876 5432, www,samuri}cins~modélevi"e.ch, Www.samaritains,ch

Madame
Verena Pourquoipas
Rue du Modgle 12
9999 Modeleville

Modéleville, le13 Septembre 2004

Merci dy fond du ceeur!

de section étaient en service durant Pplus de

Nous avons le plajsir de vous offrir en Quise de remerciement le guide «Premiers secours dans
la circulation routierex ci-joint. Nous espérons bien entendu que Vous ne serez Jjamais confrontée

€N matiére de premiers Secours, noys Vous invitons cordialement a vous inscrire I'un de nog cours
de premiers secours - Jg Prochain débute le 1 1 octobre, dang la salle Communale,

Nous vous remercions encore une fois poyr votre généreyx Soutien et lintérat que vous portez
a notre section,
Avec nos salutations Jeg Meilleures
Section de Samaritains de Modéleville
A

Herbert Muster
Président

PS. N'oubliez pas d'échanger le bon de |5 dernigre Page du guide dans votre Pharmacie,
Vous obtiendrez ainsi Ia Pharmacie du Samaritain exclusive Pour Vvoiture, avec son conteny
de professionnel, au prix spécia| de Seulement CHF 73— au lieu de CHF 90.—)

Par ce biais une contribution importante 3 la santé Ppublique. Rien que l'annge Passée, nos 38 Membres
2000 heures,

une situation oy Vous en aurjez besoin, Drailleurs: sj Vous avez envig d'approfondir vos Connaissances

—
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